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Berater im Network Marketing (nach IHK-Standards)

Durch wiederholte Anfragen wissen wir, dass der Bedarf an qualifizierten Beratern im
Network Marketing sehr hoch ist. Tatsachlich ist unverkennbar, dass Network Marketing in
Deutschland rasant an Bedeutung gewinnt, da es ein enormes finanzielles Potenzial in sich
birgt.

Nur wer sich den daraus erwachsenden Anforderungen taglich neu stellt, kann innerhalb der
Vertriebsorganisation Verantwortung tilbernehmen und die eigene Stellung kontinuierlich und
erfolgreich ausbauen.

Der Zertifikatslehrgang ,,Berater im Network Marketing’’ entspricht dem neuesten
Stand der Vertriebslehre und ist in enger Zusammenarbeit mit erfahrenen Praktikern
entstanden. Neben dem Vertraut machen mit den verschiedenen Formen des Network
Marketing stehen auch die rechtlichen, wirtschaftlichen und gesellschaftlichen
Rahmenbedingungen auf dem Lehrplan.

Durch intensives Kommunikations- und Verkaufstraining werden die Teilnehmer optimal auf
den Kundenkontakt mit dem Ziel vorbereitet, Kenntnisse und Auftreten sofort
gewinnbringend im Kundengesprach einzubringen.

Der Lehrgang richtet sich somit an Fuhrungskréafte im Network Marketing, die ihre
Qualifikationen und Kompetenzen weiterentwickeln mochten.

Der Zertifikatslehrgang im Gesamtumfang von 120 Lehrgangsstunden (Theorie und Praxis)
ist modular aufgebaut und beinhaltet folgende Module:

Modul 1: Wege zu einem erfolgreichem Start
Modul 2: Marktwirtschaftliche Grundlagen und rechtliche Voraussetzungen
Modul 3: Selbstorganisation und Stressmanagement
Modul 4: Verkauf, Vertrieb und Kundenbindung
Modul 5: Training on the Job
Praxisphase und schriftliche Multiple-Choice-Prifung

In Modul 5 unterstutzen wir Sie im begleitenden Coaching beim weiteren Auf- und Ausbau
Ihres bestehenden Geschaftes. Daran schliel3t sich eine schriftliche Prifung im Multiple-
Choice-Verfahren an.

Sie erhalten nach jedem Modul einen Teilnahmenachweis der BVNM-Akademie.

Sie...

» erhalten praxiserprobtes Fachwissen, das Sie unmittelbar anwenden kénnen

» entwickeln und trainieren individuelle und kreative Moéglichkeiten der Kundenansprache
» gewinnen Sicherheit im Umgang mit Kunden

» lernen neue erprobte Techniken der systematischen Marktbearbeitung kennen

» werden mit Einwanden der Kunden flexibler umgehen kénnen

» managen lhr Geschaft kaufmannisch effektiver und

» erzielen somit auch gréRere Rechtssicherheit.

Bundesverband Network Marketing e.V. — Fasanenstr. 85 — D-10623 Berlin — Tel. 030-21015612 — Fax: 030-21015613 — www.bvnm.de
Stand: BVNM 10.02.09 alle anderen Angaben/Vereinbarungen verlieren hiermit ihre Gultigkeit




BVNM

Bundesverband Network Marketing]

'JlIEI'l‘
Ieh be|l|n de™

Abschluss:

Nach bestandener Abschlussprifung im Multiple-Choice-Verfahren erhalten Sie das
Zertifikat ’Berater im Network Marketing" (nach IHK-Standards).
Vorraussetzung fur die Zulassung zur Priufung ist die Teilnahme an allen Modulen. Die
Reihenfolge ist bis auf Modul 5 beliebig.

Zielgruppe — Anforderungen

Das Grundlagenseminar richtet sich an alle Interessierten mit mindestens einer einjahrigen
Erfahrung im Network Marketing und einer eigenen selbst erfolgreich aufgebauten
Vertriebsorganisation.

Lehrgangsziel

Die Teilnehmer werden ein groRReres Verstandnis fur die strategische Planung beim Aufbau
einer Organisation, bei Selbstmanagement und Geschéaftspartnerfihrung entwickeln und
lernen alle Instrumente fur einen zielstrebigen Geschaftsaufbau und eine effektive
Geschéaftsfihrung, wie Telefonmarketing, Rhetorik, Time-Management, Stressmanagement
und Stimmbildung noch erfolgreicher einzusetzen.

Lehrgangsmethode

Die einzelnen Module werden in Form von Vortrag, Diskussion, Praxisbeispielen und
Ubungen durchgefiihrt und auf Praxiserfahrungen der Referenten aufbauen. Wir stellen
Ilhnen umfassende Arbeitsunterlagen zur Verfigung.

Gebuhren
Die Lehrgangsgebiihren entnehmen Sie den jeweiligen Angeboten.

Ort und Termine

Den Veranstaltungsort und die jeweiligen Termine entnehmen Sie bitte der aktuellen und
verbindlichen Anmeldung. Dort finden Sie auch die Schulungsmodule, die zu diesem
Zeitpunkt angeboten werden.

Veranstalter: BVNM-Akademie
Bundesverband Network Marketing e.V.
Fasanenstralle 85

D-10623 Berlin

Tel. 030 21015612

Fax 030 21015613

Email: anmeldung@bvnm-akademie.de
Internet: www.bvnm-akademie.de

Bei Bedarf kann fur die auswartigen Teilnehmer ein Hotelzimmer in einem nahen Hotel als
Selbstzahler besorgt werden. Bitte geben Sie uns IThren Wunsch rechtzeitig bekannt.
Direktbuchungen kénnen auch unter http://www.hrs.de/ vorgenommen werden.

Die Teilnahmegebihr beinhaltet die Lehrgangskosten, Tagungsunterlagen sowie Getranke
und Speisen im Rahmen der Tagung, wenn nichts anderes angegeben wird. Nicht im Preis
enthalten sind Reise-, Ubernachtungs- und Aufenthaltskosten der Teilnehmer. Es gelten
unsere Allgemeinen Geschaftsbedingungen.
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Allgemeine Geschéaftsbedingungen fur
Workshops, Lehrgdnge und Seminare der BVNM-Akademie

1. Vertragspartner:

Vertragspartner fur die Schulungen und Trainings, Workshops und Seminare, angeboten werden, ist die
BVNM-Akademie des Bundesverbandes Network Marketing e.V. mit Sitz in Berlin. Da die
Teilnehmeranzahl fur unsere Seminare/Lehrgadnge begrenzt ist, werden Anmeldungen in der Reihenfolge
ihres Einganges berlcksichtigt. Mit der Zusendung der Anmeldebestatigung erfolgt auch die Zusendung
der Rechnung, die sofort und ohne jeglichen Abzug zu begleichen ist. Nur vor Lehrgangsbeginn
eingegangene Zahlungen berechtigen zur Teilnahme.

2. Kontoverbindung:
Zahlungen erfolgen per Verrechnungsscheck oder als Uberweisung auf das Konto des BVNM.

3. Leistungen:

Im Lehrgangspreis sind, soweit nicht anders vereinbart, folgende Leistungen enthalten:

= Moderation der Lehrgangs-Veranstaltung.

= Vermittlung der in der Ausschreibung angegebenen Lehrgangsinhalte.

= Tagungs- und Seminartechnik

= Lehrgangsbegleitende Unterlagen

= Mittagessen und Pausengetranke bei ganztdgigen Veranstaltungen. (mit gesonderter Abrechnung)

4. Teilnehmerzahl:

Der Lehrgang wird in der Regel erst ab 12 Teilnehmern durchgefiihrt. Die maximale Teilnehmerzahl fur
alle von uns durchgefiihrten Lehrgange liegen bei 20 Teilnehmern. Ausnahmen sind nicht immer
vermeidbar und berechtigen nicht zum Preisnachlass.

5. Lehrgangszeiten und Veranstaltungsorte:
Die Lehrgangszeiten werden Ihnen jeweils mit der Auftragsbestatigung mitgeteilt. Die Veranstaltungsorte
sind jeweils den aktuellen Lehrgangsangeboten zu entnehmen.

6. Lehrgangsunterlagen: Als Lehrgangsunterlagen werden urheberrechtlich geschitzte Texte und
Daten, Checklisten, Ablaufplane und Materialien ausgegeben. Diese Unterlagen sind daher ausschlie3lich
zur personlichen Verwendung bestimmt. Jegliche Vervielfaltigung, Nachdruck oder Ubersetzung und
Weitergabe an Dritte ohne ausdrickliche Zustimmung durch uns, auch von Teilen der Unterlagen, sind
nicht gestattet und bedeuten eine Urheberrechtsverletzung, die zivilrechtlich verfolgt wird.

7. Stornierung:

Stornierungen oder Umbuchungen (Umbuchen auf einen anderen Lehrgang oder ein anderes Datum)
lhrerseits, die spatestens 21 Tage vor Lehrgangsbeginn bei uns schriftlich eintreffen, befreien Sie
vollstandig von der Zahlung der Lehrgangsgebuhr. Bei Stornierungen oder Umbuchungen lhrerseits, die
weniger als 21 Tage vor Lehrgangsbeginn bei uns eintreffen, werden 50% der Lehrgangsgebuhr fallig.
Bei kurzfristiger Stornierung oder Umbuchung (weniger als 3 Arbeitstage vor Lehrgangsbeginn) oder bei
Fernbleiben von Lehrgdngen werden 100% der Lehrgangsgebuhren fallig. Umbuchung und Stornierung
bedurfen in jedem Fall der Schriftform und erhalten rechtliche Gultigkeit erst durch unsere
Ruckbestatigung. Umbuchung auf einen Ersatzteilnehmer ist jederzeit kostenlos mdglich.

8. Ausfall der Veranstaltung:
Sollten wir die Veranstaltung aus wichtigen Griinden absagen missen, so besteht Anspruch auf volle
Ruckerstattung der Teilnahmegebihr. Anspriche dariiber hinaus bestehen nicht.

9. Haftung:

Bei Ausfall eines Lehrgangs durch Krankheit des Dozenten, bei zu geringer Teilnehmerzahl

sowie von uns nicht zu vertretenden Ausféallen oder héherer Gewalt besteht kein Anspruch auf die
Durchfihrung der Veranstaltung. Fir Gegenstande, die in die Workshops und Schulungsveranstaltungen
mitgenommen werden oder fUr sonstige unmittelbare Schaden und Kosten inklusive Verdienstausfall,
entgangenen Gewinn oder Anspriche Dritter, Datenverlust, Reisekosten, Folge- und Vermégensschaden
jeder Art, Gbernehmen wir keinerlei Haftung.

10. Schlussbestimmungen:

Fur diesen Vertrag und dessen Durchfiihrung gilt ausschlielich das Recht der Bundesrepublik
Deutschland. Die Teilnahmebedingungen bleiben auch bei rechtlicher Unwirksamkeit einzelner
Bestimmungen in ihren tbrigen Teilen verbindlich. Unwirksame Bedingungen werden durch solche
ersetzt, die dem wirtschaftlichen Zweck der unwirksamen am nachsten kommen. Von diesem Vertrag
abweichende Vereinbarung sind nur wirksam, wenn sie schriftlich vereinbart werden.
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